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nfrastrutture e connettivita ad altissime
prestazioni al servizio degli operatori
wholesale. In un mercato, come quello
delle telecomunicazioni, sempre pil
competitivo e in costante trasformazio-
ne, Wind Tre sta affrontando le sfide del
settore anche attraverso OpNet,la Whole-
sale Company del Gruppo. Non si tratta
di una semplice configurazione tecnica,
ma di una scelta strategica industriale
coerente con le dinamiche di mercato,
che valorizza gli investimenti realizzati
sulla rete mobile 5G e fissa, dando vita a
una piattaforma abilitante per I'intero
ecosistema Telco nel nostro Paese.

A raccontare a Moneta i dettagli e la
visione evolutiva di questa operazione &
Roberto Bussolotti, Wholesale Director.
«A differenza del settore retail, che si ri-
volge direttamente al cliente finale, il
wholesale vendei propriservizia un ope-
ratore che, asuavolta, lirivende ai propri
clienti, sia consumer che business. E un
business fortemente strategico, ma mol-
todelicato, dal momento che molti clien-
ti wholesale di OpNet si configurano co-
me competitor di Wind Tre in ambito re-
tail», spiega il manager. Proprio per que-
ste caratteristiche, il Gruppo ha scelto
per la propria societd wholesale un mo-
delloorganizzativo e operativo segregato
dal compartoretail del Gruppo, voltoaga-
rantire accesso equo alla rete, trasparen-
zaneirapporticon gli operatori e un posi-
zionamento neutrale in linea con le best
practice europee. «E fondamentale - ar-
gomenta al riguardo Bussolotti - che il
business wholesale sia totalmente sepa-
ratoda quelloretail. Il fatto che OpNet sia
un’azienda diversa, ma parte del Gruppo
Wind Tre rappresenta, infatti, un vantag-
gio significativo. E questa configurazio-
neagarantire unachiara separazione tra
le informazioni e i dati dei clienti whole-
sale e quelli del segmento retail, coniu-
gandolaforzaindustrialeelacapacitain-
frastrutturale del Gruppo a un approccio
operativo indipendente, specializzato e
neutrale che permette unasanacompeti-
zione. Da una parte abbiamo una totale
indipendenza e neutralita, dall’altra pos-
siamo contare sulla qualita della Top
Quality Network e rete 5G di Wind Tre,
sulle competenze e sugli accordi com-
mercialigiain essere».
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In questo modo vengono valorizzati gli
asset di rete e I’expertise del Gruppo, che
offre un’infrastruttura fissa e mobile tra
le piu estese e capillari del Paese. «<Wind
Tre & presente con la rete 5G in oltre il
95% del territorio nazionale e su oltre il
96% della popolazione, questo fa capire
quanto siamo attenti alla qualita del ser-
vizio. E un patrimonio tecnologico che ci
consente di offrire ai clienti wholesale so-
luzioni performanti, affidabili e sosteni-
bili», sottolinea il manager. Il modello
adottato attraverso OpNet, che potrem-
mo definire “WholeCo”, segna, inoltre,
un’evoluzione del paradigma Telco: da
semplice fornitore di connettivita a piat-
taforma tecnologica abilitante. Grazie a
soluzioni Network as a Service (NaaS) e
Platform as a Service (PaaS), OpNet offre
agli operatori - in particolare ai piccoli
provider regionali e alle utility che desi-
derano ampliare la propria offerta - stru-
menti per accedere a infrastrutture e ser-
vizi di rete avanzati senza dover sostene-
re gli ingenti investimenti necessari per
costruirli da zero e per entrare nel merca-
toretail delletelecomunicazioni.
«Aiutiamo questi operatori, che han-
no una conoscenza del territorio molto
approfondita ma dispongono di risorse
di investimento limitate, nel portare i
propriservizi digitali a cittadini, imprese
e pubbliche amministrazioni locali, con-
sentendo loro di operare efficacemente
ancheinassenzadiun’infrastrutturapro-
prietaria. Mettiamo a disposizione servi-
zidiconnettivita mobile, fissa e Fixed Wi-
reless Access (Fwa), tecnologia che con-
sente ’erogazione di servizi ultra-broad-
band che combinalafibraotticaconl'uti-
lizzo del segnale wireless nell’ultimo mi-
glio. Questo servizio consente di arrivare
presso la sede del cliente finale anche in
zone remote dove la fibranon & disponibi-
le, garantendo performance equiparabi-
li. OpNet - comunica Bussolotti - &€ gia in
grado di offrire queste funzionalita e il
servizio Fwa5G verraesteso su tuttoil ter-
ritorio nazionale proprio nei prossimi
giorni. E nei primi mesi del prossimo an-
nocisaraun’ulteriore evoluzione, che sa-
remo felici di raccontare al mercato». Eil
futuro della connettivita: innovazione e
infrastrutture al servizio di un ecosiste-
madigitale piu efficiente e sostenibile.
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